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Quizz n° 1 – fin de 1ère journée

1. Quels sont les 1er et dernier C de la règle des 7 C ?

2. La part émotionnelle d’une décision humaine est-elle :

a. Prépondérante dans l’immense majorité des cas
b. Variable selon les individus
c. Sans grand intérêt en cas d’investissement locatif

3. Citez les 2 leviers de persuasion qui vous paraissent les plus importants sur les 6 officiellement répertoriés.

4. Que signifie l’acronyme AÏDA ?

5. Qu’est-ce qu’un tunnel de vente ?
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